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LENTREPRISE

Nom de I’entreprise : INVARTURE
Adresse : 6 RUE DESBATELIERS

Code postal : 92110 Ville : CLICHY

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Invarture est une société francaise spécialisée dans la fourniture de solutions et logiciels dédiés a I'optimisation

et la transformation de SAP, I'ERP leader mondial.

Ces solutions permettent notamment de répondre aux principaux enjeux du systéme d’information des

grandes entreprises : I'agilité et la livraison continue, la sécurité, et la digitalisation des métiers.

Intitulé du poste : Business Developer en alternance

Localisation du poste :
Ville : CLICHY Département : 92

FORMATION SOUHAITE(E)

Niveau d’études : ¥l Mastere Management et Statégie
d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

[] Bachelor Affaires Internationales . . )
[0 BTsmMmco ] Mastére Directeur.trice des

[] Bachelor Management, Ressources Humaines

Commerce et Marketin
9 74 Mastere Management en Commerce

International

Poste a pourvoiren: []CDD []CDI ALTERNANCE [JSTAGE []JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du.../..n/.555... au /SNl ].S5

Dans le cas d’un CDI: a partirdu .../ ... / eeeveueees

COMMENT POSTULER ?

[IDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

Y] Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. YANG

3 ’adresse email suivante : Packoffice@invarture.com

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontieres * 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Un excellent relationnel, une grande aisance au téléphone ainsi qu’une communication écrite irréprochable

tant en frangais qu’en anglais

Une capacité d’analyse vous permettant d’engager des conversations complexes

Qualités professionnelles :
. Une curiosité et volonté d’apprendre trés vite

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :
Elaborer de nouveaux leviers de croissance

Participer a la construction de la stratégie commerciale et marketing

Prospecter a la recherche de nouveaux leads (mail/phoning)

Développer et entretenir le pipeline d’'opportunités commerciales

Comprendre les enjeux des clients

Etre a I'aff(it des tendances, besoins, nouvelles technologies

Permis obligatoire : [Joui Non Langue souhaité(e) : Anglais [] Allemand

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres + 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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