FO-027-00
Ecole
Supérieure
de Commerce

FICHE DE POSTE

. Salestonic

Nom de ’entreprise :
Adresse : 30 Rue Francois Spoerry

Code postal : 68100 Ville : Mulhouse

Présentation de I’entreprise et du contexte :
Salestonic est une agence spécialisée en prospection commerciale. On concoit des campagnes de

prospection multicanales (LinkedIn, emailing et phoning) pour générer des rendez-vous

qualifiés pour nos clients. On couvre les secteurs de l'industrie, service et informatique.

Exclusivement BtoB, on utilise les meilleurs outils du marché (enrichissement de données,

sales automation, scraping...) pour assurer une prestation a forte valeur ajoutée.

Intitulé du poste : Business Developer

Localisation du poste :
Ville : Mulhouse Département : 68

FORMATION SOUHAITE(E)

Niveau d’études :

[IBAC +2 @ BAC+3 M BAC+5
Poste a pourvoiren: [1CDD []CDI WALTERNANCE [ISTAGE
Date du contrat: Du 93709 72022 au (siCDD) ... VA .
Filiere (plusieurs choix possibles) :
@ Management [ Ressources [lGestion de patrimoine [l Comptabilité L1 Affaires
Commerce Humaines Assurance Gestion Internationales
Marketing Banque

COMMENT POSTULER ?

[IDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

B Postulez par mail en envoyant votre candidature 2 Mme / M. Kevin BEHE
a 'adresse email suivante : Kevin.behe@salestonic.fr
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Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Une personne qui a déja eu une premiere expérience en prospection commercial et qui est intéressé pour

en refaire, autrement.

Qualités professionnelles :
- Dynamique

« A l'aise avec les outils digitaux

» BON communicant

+ Curieux

- Capacité d'adaptation

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :
- Tu géres entre 2 et 3 campagnes de prospection en simultané

- Tu participes a la création des campagnes (définition des cibles, création des bases de

données, choix des canaux de prospection, création des argumentaires)

- Tu exécutes les campagnes de prospection pour planifier des rendez-vous qualifiés

- Tu assures l'interface avec les clients de fagon hedbomadaire

- Tu analyses les données de tes campagnes de prospection pour en améliorer la performance en continu

Permis obligatoire : [Joui MNon Langue souhaité(e) : |:|Anglais [] Allemand
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