FO-027-06
Ecole
Supérieure
de Commerce

FICHE DE POSTE

Nom de I’entreprise : ALTODIS

Adresse : 16 RUE DE POLOGNE

Code postal : 68170 Ville : RIXHEIM

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Altodis vend loue et répare du matériel de manutention et de btp.
Concessionnaire de marques leaders nous distribuons TOYOTA KUBOTA MERLO HAULOTTE sur le secteur alsacie

4 Agences, 80 personnes et + de 1000 machines en parc location

Intitulé du poste : Chargé(e) de prospection, assistant(e) commercial(e)

Localisation du poste :

Ville : RIXHEIM Département : 68
Niveau d’études : [] Mastére Management et Statégie d’Entreprise
[] BTS MCO [] Bachelor Affaires Internationales parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
Bachelor Management, Commerce Mastere Management en Commerce
[] BTsCI et Marketing International
¥l Bachelor Communication Digitale [] Mastere E-Business & Communication Digitale

Poste a pourvoiren: []CDD []CDI ALTERNANCE STAGE []JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du..../.... [ e, au ... /... )
Dans le cas d’un CDI: a partirdu .../ ... / eeeveueees

COMMENT POSTULER ?

[IDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

Y] Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. WEHRLEN JULIE
a ’adresse email suivante : Julie-wehrlen@altodis.fr
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PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Une personne intéressée pour rejoindre une équipe dynamique et motivée autour d'un projet commun.

Qui souhaite étre acteur et moteur du développement commercial de I'entreprise, force d'initiative et de proposition

a l'aise en public et au téléphone

Qualités professionnelles :
» Ponctuel

« Autonome

o Organisé

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :
Prospection téléphonique pour I'équipe commercial terrain

Détection de projets et prise de RDV téléphonique

Alimenter et maintenir a jour notre base de données

Fidéliser la clientéle au travers d’actions marketing

Apporter des nouvelles idées, actions ou stratégies de développement en relation avec I'évolution des différents moyens

Apporter son expérience dans la gestion de nos réseaux sociaux et site internet

Permis obligatoire : oui [INon Langue souhaité(e) : |:|Anglais [] Allemand
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