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FICHE DE POSTE

Nom de I’entreprise : GFC MULHOUSE

Adresse : 25 RUEJOSUE HOFER

Code postal : 68200 Ville : Mulhouse

Présentation de I’entreprise et du contexte :

GFC MULHOUSE est une salle de sport renommée située dans [lieu]. Nous offrons a nos membres un environnement

de remise en forme de haute qualité, avec des installations modernes, des équipements de pointe et des programmes

variés. Notre objectif est de permettre a nos clients d'atteindre leurs objectifs de fitness tout en bénéficiant d'un

encadrement professionnel et d'un service personnalisé.

Intitulé du poste : Commercial, Closer en salle de sport

Localisation du poste :

Ville : Mulhouse Département : 68
Niveau d’études : [] Mastére Management et Statégie d’Entreprise
¥l BTS MCO [] Bachelor Affaires Internationales parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
Bachelor Management, Commerce Mastere Management en Commerce
[] BTSCI et Marketing O International

] Bachelor Communication Digitale [] Mastere E-Business & Communication Digitale

Poste a pourvoiren: []CDD []CDI ALTERNANCE [JSTAGE []JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du..../.... [ e, au ... /... )
Dans le cas d’un CDI: a partirdu .../ ... / eeeveueees

COMMENT POSTULER ?

VIDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :
GFCNORD@GFCGROUP.FR

[1Postulez par mail en envoyant votre candidature a Mme / M.

a ’adresse email suivante :

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontieres * 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Profil mature, professionnel et organisé. - Excellentes compétences en communication et en relation client.

Capacité a travailler de maniere autonome et a atteindre les objectifs fixés - Aptitude a convaincre et a conclure des vent

Expérience préalable dans la vente, de préférence dans le secteur du fitness ou des services.

Qualités professionnelles :
» Capacité d’ adaptation

o Maitrise des outils informatiques

o Dynamisme, enthousiasme et passion pour le fitness

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :

1. Générer des leads et des prospects - 2. Gérer le processus de vente - 3. Négocier et conclure les ventes -

4. Assurer un suivi clientéle de qualité - 5. Participer aux objectifs de I’ entreprise - Gestion de la caisse journaliére

7. Suivi des recettes et des dépenses - 8. Gestion des impayés - 9. Contrdle des stocks et des fournitures

Permis obligatoire : [Joui [INon Langue souhaité(e) : |:|Anglais [] Allemand

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres + 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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