FO-027-06
Ecole
Supérieure
de COommerce

FICHE DE POSTE

Nom de I’entreprise : PROP'SERVICES

Adresse : 13 RUE DES PYRENEES

Code postal : 68350 Ville : DIDENHEIM

Présentation de I’entreprise et du contexte :
SOCIETE DE NETTOYAGE POUR LES PROFESSIONNELS ET PARTICLUERS, PRESTATION VITRAGE
OU FIN DE CHANTIER

Intitulé du poste : COMMERCIALE ITINERANT

Localisation du poste :

Ville : PIDENHEIM Département : 68
Niveau d’études : [] Mastére Management et Statégie d’Entreprise
[] BTS MCO [] Bachelor Affaires Internationales parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
Bachelor Management, Commerce Mastére Management en Commerce
[] BTSCI et Marketing International
] Bachelor Communication Digitale [] Mastere E-Business & Communication Digitale

Poste a pourvoiren: []CDD []CDI ALTERNANCE [JSTAGE []JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du..'/..n /.50 au L./ GnL S5

Dans le cas d’un CDI: a partirdu .../ ... / eeeveueees

COMMENT POSTULER ?

[IDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

Y] Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. BUCHHOLZ Stéphane

3 'adresse email suivante : contact@propservices.fr

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontieres * 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Nous recherchons une personne autonome, qui n'a pas peur de se rendre en clientele.

Vous avez déja eu une expérience en temps que technico-commercial.

Vous aimez les challenges et surtout les résultats.

Qualités professionnelles :
o Avenant

o Prise d'initiative

o Aimant travailler seul

Sens de l'organisation

o Savoir tenir un agenda

Une tenue vestimentaire professionnel serait un plus

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

‘Technico-commercial

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :
Développer un porte feuille client inexistant

Suivre une clientéle existante

Créer des plans de tourner

Savoir proposer des solutions aux clients

Développer activement un chiffre d'affaire

+ mise a disposition d'un véhicule

Permis obligatoire : oui [INon Langue souhaité(e) : |:|Anglais [] Allemand

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres + 10, rue de Village Neuf « 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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