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Ecole
Supérieure

de Commerce

FICHE DE POSTE

LENTREPRISE

Nom de I’entreprise : _LBC STAY

Adresse : 28 rue Jean Moulin

Code postal : 68730 Ville : Biotzheim

Présentation de I’entreprise et du contexte :

LBC Stay est une societé née pour gerer les appartements LesLodgesPA(Création 2020), spécialisée dans
la Iocation courte durée de logements haut de gamme. Située dans la région des 3 frontieres, nous opérons

confortables, combinés a des services de conciergerie haut de gamme pour offrir une expérience client

anique-Nous cherchons a renforcer notre acquisition de clientsen direct a travers un site web performant et

des campagnes de marketing digital, tout en augmentant nos services de conciergerie et de sous-location

dans la région

Intitulé du poste : Etudiants en Marketing Digital

Localisation du poste :

Ville : Blotzheim Département : 68730

FORMATION SOUHAITE(E)

Niveau d’études :

[[] Bachelor Affaires Internationales ] Mastere Management et Statégie d’Entreprise

parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
|:| BTS MCO |:| Bachelor Management, Commerce

[] BTSCOM et Marketing ] Mastere Management en Commerce

[] Bachelor Marketing Digital International

[] Bachelor R H ) Mastére E-Business et Marketing Digital
achelor Ressouces Humaines

Poste a pourvoiren: [1CDD [ICDI WIALTERNANCE [JSTAGE [1JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du'2./.10./2024 ... au 2. /.10.7.2025.......

Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ ..... )

COMMENT POSTULER ?

] Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a ’adresse suivante :

¥l Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. Bibiane Tokam

a ’adresse email suivante : Iocstage @gmail.com
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Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

Bachelor ou Master en Commerce, Vente, ou Management. « Compétences clés : techniques de vente,
prospection commerciale, négociation, relation client, stratégie de croissance
Bachelor ou Master en Marketing Digital, Communication, ou e-commerce. *

Qualités professionnelles :

o SEO/SEA gestlon des reseaux sociaux, copywrmng creat|on de contenu
RM-H{Gustemer-Relationship-Managementy-et-analyse-de-donrnées{Google-Analyties):

@ techniques de vente, prospection commerciale, négociation, relation client, stratégie de croissance.

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de fagon claire les missions principales du poste) :

Prospection des nouveaux clients et proprletaires notamment pour la conmerqene et la sous-location.

établir des partenariats, négocier avec des propriétaires, et gérer des aspects de la relation client.

Permis obligatoire : [¢] Oui [ |Non Langue souhaité(e) : [ ]Anglais [_]JAllemand
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