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FICHE DE POSTE

LENTREPRISE

Nom de I'entreprise : _Le temps des cerises

Adresse : Rue du Buhlfeld, Centre commercial Cora

Code postal : 68125 Ville : HOUSSEN

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Le Temps des Cerises est née en 1998 au ceur du berceau du denim, de la passion de ses fondateurs, Lylian Richardiére
et son pére pour la toile bleue.

est dans le bassin Méditerranéen que la marque a perpétrer un Oir-

et développer ainsi ses propres recettes pour la mise au point de ses délavages.

Intitulé du poste : _Vendeur en alternance H/F

Localisation du poste :
Ville : HOUSSEN Département : 68

FORMATION SOUHAITE(E)

Niveau d’études :

[[] Bachelor Affaires Internationales ] Mastere Management et Statégie d’Entreprise
parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
m BTS MCO |:| Bachelor Management, Commerce
et Marketing Mastére Management en Commerce
[] BTSCOM u International

[] Bachelor Marketing Digital

[] Bachelor R H ) [[] Mastére E-Business et Marketing Digital
achelor Ressouces Humaines

Poste a pourvoiren: [JCDD [JCDI KWIALTERNANCE [OSTAGE [1JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du0L./.09.72024..... au 3L.7.08/.2025 ...
Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ ..... )

COMMENT POSTULER ?

] Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a ’adresse suivante :

[ Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M.
[tdc6801@letempsdescerisesjeans.fr

a ’adresse email suivante :

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres « 10, rue de Village Neuf - 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 - hello@esc-3frontieres.fr« www.esc-3frontieres.fr
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Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

Qualités professionnelles :
® Sens du commerce et du service client
e pi lati I
°r I .

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :

= EAtFeten guLiotcieRhenen e-Radasii-aHh-gue-celtH=Cl-S0O OLHOUHS-GahRis-UR-etat-ae-plroplrete-et-ae . olal
1o ) Sy its
Realiser les encaissements
g I e riled " i dtention deo.clients)
Permis obligatoire : [ ] Oui [ ]Non Langue souhaité(e) : [ ]Anglais [_]JAllemand
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C'est dans le bassin Méditerranéen que la marque a su perpétrer un savoir-faire unique dans la fabrication de ses jeans et développer ainsi ses propres recettes pour la mise au point de ses délavages.
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- Réaliser les encaissements

- Réceptionner et contrôler les marchandises

- Assurer le rôle de conseil, vente et fidélisation de la clientèle










