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Ecole
Supérieure
de Commerce

FICHE DE POSTE

LENTREPRISE

Nom de I’entreprise : _ROD Services SARL

Adresse : 2 rue de Colmar

Code postal : 68220 Ville : Hésingue

Présentation de I’entreprise et du contexte :

26 chauffeurs (dans le 57, le 67 et le 68) et 3 administratifs ( & Hésingue). Nous souhaitons développer notre activité et
nous diversifier afin d'optimiser le temps de travail de nos chauffeurs.

Intitulé du poste : _Assistant commercial

Localisation du poste :

Ville : Hésingue Département : 68

FORMATION SOUHAITE(E)

Niveau d’études :

[[] Bachelor Affaires Internationales ] Mastere Management et Statégie d’Entreprise

parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
|:| BTS MCO m Bachelor Management, Commerce

[] BTSCOM et Marketing ] Mastere Management en Commerce

[] Bachelor Marketing Digital International

[] Bachelor R H ) [[] Mastére E-Business et Marketing Digital
achelor Ressouces Humaines

Poste a pourvoiren: [JCDD [JCDI KWIALTERNANCE WISTAGE [1JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du 01./.09 7 2024 .. au 30.7/.06/.2025. ...
Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ ..... )

COMMENT POSTULER ?

] Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a ’adresse suivante :

W] Postulez par mail en envoyant votre candidature 2 Mme / M. FAVARI Jean-Noél
jnfavari@soun.fr

a ’adresse email suivante :
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Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

Qualités professionnelles :

® Autonomie

perseverance
[ ) F l ays

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

— éphonique: -

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :
“Etudier et maitriser Ies particularités de I'activité réglementée du transport de voyagears

Développer un argumentaire de vente autour de la responsabilité sociale et écologique de I'entreprise
Démarcher des clients potentiels et adapter nos offres de services a leurs besoins
Etre force de proposition pour diversifier I'activité (transport de colis, transport de personnes a mobilite réduite...)

Permis obligatoire : [¢] Oui [ |Non Langue souhaité(e) : [ ]Anglais [_]JAllemand
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