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BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing

BTS Communication Tourisme & Hôtellerie

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients Gestionnaire des Ressources Humaines

BTS Support à l’Action Managériale Affaires Internationales

BTS Tourisme Marketing Digital

Bac+2 Assistant Ressources Humaines

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

Management en Commerce International

E-Business et Marketing Digital

entreprise

formation souhaité(e)

Bac+2 Bac+3

Bac+5

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :



FICHE DE POSTE

FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Permis obligatoire :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?

École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis
03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr
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	Champ de texte 5: Être au coeur d'une équipe à taille humaine au contact de nos clients, artisans ou particuliers, pour les conseiller techniquement et les accompagner dans leurs projets de construction ou de rénovation ?

BigMat Procaromat, au sein de la Coopérative BigMat, recrute un(e) alternant(e) Attaché(e) Technico-commercial(e) H/F pour son agence basée à Retzwiller.

Intégrer BigMat, la première enseigne européenne de négociants indépendants en matériaux de construction, c'est créer votre propre carrière en ouvrant le champ des possibles. C'est aussi de tout faire pour apporter toutes les solutions à nos clients, qu'ils soient artisans ou particuliers. Rejoindre la BigMat Family, c'est l'occasion de vivre des journées qui ne se ressemblent pas, dans la bonne humeur, et où les valeurs de bienveillance, de solidarité sont réellement partagées.
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	Champ de texte 22: Bâtissons ensemble votre carrière !

Vous cherchez une alternance pour votre formation Bac +2 Commerce, vous avez le goût du commerce et de l'expertise technique (débutant accepté également).

Ce qui compte avant tout pour nous ? c'est votre personnalité. Vous êtes attentif(ve) aux évolutions de la réglementation pour accompagner nos clients dans leur prise de décision. Vous aimez les challenges et vous dépasser dans un objectif unique de satisfaction clients. Ce qui vous motive, c'est de participer à passer des idées aux réalisations, le tout en créant et développant des liens durables et en développant vos compétences.
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	Champ de texte 41: Vous développez le portefeuille clients qui vous est confié, localement. Vous avez à coeur d'entretenir des relations professionnelles de confiance pour rendre possible toutes les envies de nos clients.

Vos missions :
- Accompagner les projets de nos clients (professionnels et particuliers), en considérant tous les besoins, enjeux et contraintes
- Les conseiller par votre regard technique et votre expertise
- Suivre au plus près toutes les étapes, du devis, à la facturation, à la coordination des livraisons et au Service-Après-Vente tout en créant et développant une relation de proximité avec vos interlocuteurs
- Echanger au quotidien avec tous les membres de l'équipe, pour proposer des solutions adaptées.


