
FICHE DE POSTE
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École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr

BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing

BTS Communication Tourisme & Hôtellerie

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients Gestionnaire des Ressources Humaines

BTS Support à l’Action Managériale Affaires Internationales

BTS Tourisme Marketing Digital

Bac+2 Assistant Ressources Humaines

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

Management en Commerce International

E-Business et Marketing Digital

entreprise

formation souhaité(e)

Bac+2 Bac+3

Bac+5

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :



FICHE DE POSTE

FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Permis obligatoire :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?

École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis
03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr
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	Champ de texte 1: CHAMPION
	Champ de texte 51:  170 Rue du Ladhof, 68000 Colmar
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	Champ de texte 5: Filiale en pleine croissance du Groupe Champion, nous sommes un acteur majeur de la distribution de Fournitures pour l'Industrie et le Bâtiment (outillage, vêtement de travail, produits de fixation...) et d'Aciers pour la Construction.
	Champ de texte 10: VENDEUR EN MAGASIN
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	Champ de texte 22: · Vous préparez une formation en commerce, vente ou technique, avec un attrait particulier pour la vente en BtoB

· Dynamique et motivé(e), vous avez un excellent sens du service et un bon relationnel

· Vous êtes à l'aise avec l'outil informatique et les logiciels de gestion commerciale

· Vous aimez travailler en équipe et relever des défis au quotidien

Nous construisons de beaux projets : nous avons besoin de vos talents !
	Champ de texte 25: 
	Champ de texte 48: nicolas.koch@champion-direct.com
	Champ de texte 49: Nicolas KOCH
	Champ de texte 50: 
	Champ de texte 42: 
	Champ de texte 26: 
	Champ de texte 43: 
	Champ de texte 27: 
	Champ de texte 44: 
	Champ de texte 31: Alternance
	Champ de texte 41: Dans le cadre du développement de nos équipes, nous recherchons un(e) alternant(e) Vendeur(se) Magasin H/F.

Intégré(e) à notre agence SOMMEREISEN située à Colmar, vous serez accompagné(e) par un collaborateur expérimenté et développerez progressivement vos compétences commerciales et techniques.

Vos missions principales :

· Accueillir et conseiller notre clientèle professionnelle (artisans, PME-PMI) sur nos produits et services

· Mettre en place et valoriser les opérations promotionnelles, tout en garantissant une mise en avant efficace des produits

· Assurer la gestion des stocks et veiller au réapprovisionnement de votre espace de vente

· Participer à l'animation du point de vente en proposant des actions pour dynamiser l'expérience client

· Contribuer à la satisfaction client en apportant des conseils personnalisés et un suivi adapté


