FO-027-07

FICHE DE POSTE

ENTREPRISE

Nom de I'entreprise : MAISON DU MONDE
Adresse : 90 Zone Kaligone,

Code Postal : 68260

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Maisons du Monde par son ADN historique et sa raison d’  étre récente est une entreprise singuliére et inspirante, composée de femmes et d’ hommes
engagés depuis toujours au développement d’ une entreprise désirable et durable centrée clients.

Chaleureuse, car I'  humain est notre premiére richesse, notre fagon d’  étre ensemble est primordiale. Nous nourrissons des relations simples, sympathiques,
basées sur la solidarité, la proximité et I' inclusivité de tous.

Intitulé du poste : Conseiller Commercial en alternance (h/f)

Ville : KINGERSHEIM Département : g8

FORMATION SOUHAITE(E)

BAC+2 BAC+3

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients [] Gestionnaire des Ressources Humaines
BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing
[[] BTS Support & I'Action Managériale [] Affaires Internationales

[] BTS Communication [] Tourisme & Hatellerie

[C] BTS Tourisme [] Marketing Digital

[[] Bac+2 Assistant Ressources Humaines

BAC+5

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat
[] Management en Commerce International
[] E-Business et Marketing Digital

Poste a pourvoiren: [JCDD Ocbl  WIALTERNANCE [0STAGE [J]JOB DATING
Date du contrat/stage: Du..../..../....... Au.../ .../ .........

Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ ... / cceeeees
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FICHE DE POSTE

COMMENT POSTULER ?

[ ] Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I'adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature a Mme / M. HATEM ALALA

a l’adresse email suivante : mag-kingersheim@maisondumonde.com

[ ] Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

Tu es diplomé(e) d’ un Bac+2 et souhaites rejoindre la formation Bac+3 Responsable Commercial et Marketinga I’ 1GENSIA.
Tu as une véritable passion pour la vente et la relation client.

Tu es motivé(e), curieux(se) et aimes travailler en équipe.

Tu partages nos valeurs d'Optimisme , de Créativité ,d’  Engagement et de Proximité .

Tu es challengé(e) et aimes évoluer dans un environnement dynamique et en constante évolution.

Qualités professionnelles :

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de fagcon claire les missions principales du poste) :

Vente : Tuseras I’ expert(e) de la vente omnicanale, tu conseilleras nos clients sur I’  ensemble de notre gamme et seras un acteur clé de la performance
commerciale du magasin.

Commercial : Tu développeras un portefeuille clients et participeras activement au phoning pour booster les ventes. Tu seras aussi le/la référent(e) BtB &
Rhinov du magasin.

Animation : Tu contribuerasal’ animation commerciale en partageant tes astuces produits et en transmettant tes techniques de vente al' équipe.
Merchandising : Tu adapteras le merchandising selon les tendances, tout en respectant les réegles de I' ensemble.

Back-office : Tu pourras participer a la gestion des missions administratives si nécessaire, tout en assurant la gestion du service aprés-vente.

Permis obligatoire : [ ]Oui [ ]Non Permis obligatoire : [ ]Anglais [ ]Allemand
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