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École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr

BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing

BTS Communication Tourisme & Hôtellerie

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients Gestionnaire des Ressources Humaines

BTS Support à l’Action Managériale Affaires Internationales

BTS Tourisme Marketing Digital

Bac+2 Assistant Ressources Humaines

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

Management en Commerce International

E-Business et Marketing Digital

entreprise

formation souhaité(e)

Bac+2 Bac+3

Bac+5

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :



FICHE DE POSTE

FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Permis obligatoire :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?

École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis
03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr
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	Champ de texte 1: LA MIE LUCIUS 
	Champ de texte 51: 47 Grand Rue Pierre Braun
	Champ de texte 52: 68170 
	Champ de texte 5: boulangerie créée en 2018 proposant un concept innovant. En effet, nous sommes spécialisés dans la production d'une large gamme de produits bio entièrement sans gluten et sans lactose. Notre concept est de satisfaire une clientèle spécifique mais également de démocratiser le sans gluten auprès d'un plus large public. Aujourd'hui c'est un pari réussi avec des clients venant du Grand Est mais aussi de la région frontalière. Nous livrons également plus d'une trentaine de magasin Bio (Meurthe et Moselle, Bas-Rhin, Haut Rhin, Belfort, Franche Comté, Doux). Nous sommes actuellement en constante progression et souhaitons renforcer notre équipe d'un alternant(e).
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	Champ de texte 22: Qualités professionnelles recherchées :

Sens du contact et de la relation client
Force de proposition
Sens de l'organisation
Bonne connaissance des technologies de l'information (réseaux sociaux)
Allemand 
	Champ de texte 25: Contact client
	Champ de texte 48: lamielucius@bbox.fr
	Champ de texte 49: LUCIUS Esther
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	Champ de texte 41: Les missions proposées seront :

Accueillir les clients et leur fournir des informations sur les produits
Conseiller les clients
Prendre les commandes et les préparer
Effectuer les encaissements
Gérer les stocks de produits et de fournitures
Etablissement du planning de promotion de la boulangerie et contribuer à l'augmentation des ventes
Gestion des réseaux sociaux et de la communication
Participer à la création de nouveaux produits
Participer à la recherche de nouveaux marchés au niveau régional et frontalier notamment allemand
Respecter les normes de sécurités alimentaire et de santé et de sécurité au travail


