
FICHE DE POSTE

FO-027-07
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BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing

BTS Communication Tourisme & Hôtellerie

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients Gestionnaire des Ressources Humaines

BTS Support à l’Action Managériale Affaires Internationales

BTS Tourisme Marketing Digital

Bac+2 Assistant Ressources Humaines

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

Management en Commerce International

E-Business et Marketing Digital

entreprise

formation souhaité(e)

Bac+2 Bac+3

Bac+5

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :



FICHE DE POSTE

FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Permis obligatoire :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?

École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis
03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr
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• Une des meilleures formations de vente !

• Très bonne rémunération sans plafond

• Une deuxième famille

Rejoindre l’aventure Verisure, c’est rejoindre le leader européen avec plus de 30 ans d’expertise dans le domaine de la sécurité. Une entreprise certifiées « Top Employer 2024 » et « Happy Trainees 2024 » avec plus de 3 000 collaborateurs en France.

Vous l’aurez compris, rejoindre l’aventure Verisure comme COMMERCIAL EN ALTERNANCE, c’est :

Être formé aux meilleures techniques de vente, toucher une rémunération attractive avec des commissions déplafonnées, évoluer rapidement et intégrer des équipes commerciales soudées tout en protégeant ce qui compte pour nos clients.
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Après votre formation commerciale, vous développerez votre portefeuille client en vous appuyant sur nos campagnes publicitaires et votre travail de prospection pour commercialiser nos services et sécuriser nos futurs clients.

Nos avantages :

• Des commissions sans limite !

• Une voiture de fonction avec carte de carburant dès le 5ème mois

• Une des meilleures formations à la vente !

• Une tablette et un smartphone

• De nombreux avantages : mutuelle, prévoyance, panier repas, prime d’intéressement, CE

Vous recevrez également des rendez-vous avec des clients potentiels, fournis par nos équipes marketing, ainsi qu’un accompagnement régulier par votre manager.
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Une envie d’apprendre et de réussir sans limite, une passion pour la vente, un esprit d’équipe incroyable, une attitude professionnelle et orientée clientèle, et une détermination à protéger ce qui compte vraiment.

Une formation en commerce / vente ainsi qu’un contrat d’apprentissage d’une durée d’un an avec un rythme d’alternance souhaité de 3 semaines/1 semaine ou de 3 jours/2 jours.

Le permis de conduire B et un casier judiciaire vierge sont nécessaires pour ce poste puisque vous serez amené à visiter nos futurs clients.

Vous devez également avoir à disposition votre propre véhicule pendant les 4 premiers mois. Vous recevrez une indemnité en compensation des frais engagés .


