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BTS Management Commerce Opérationnel Management en Commerce & Marketing

BTS Communication Tourisme & Hôtellerie

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation Clients Gestionnaire des Ressources Humaines

BTS Support à l’Action Managériale Affaires Internationales

BTS Tourisme Marketing Digital

Bac+2 Assistant Ressources Humaines

Management et Statégie d’Entreprise parcours Entrepreneuriat

Management en Commerce International

E-Business et Marketing Digital

entreprise

formation souhaité(e)

Bac+2 Bac+3

Bac+5

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :



FICHE DE POSTE

FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Permis obligatoire :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?

École Supérieure de Commerce des 3 frontières • 10, rue de Village Neuf • 68300 Saint-Louis
03.89.69.37.26 • hello@esc-3frontieres.fr •   www.esc-3frontieres.fr


	Case à cocher 7: Oui
	Case à cocher 32: Off
	Case à cocher 38: Off
	Case à cocher 29: Off
	Case à cocher 33: Off
	Case à cocher 20: Oui
	Case à cocher 34: Oui
	Case à cocher 40: Off
	Case à cocher 30: Off
	Case à cocher 35: Off
	Case à cocher 28: Oui
	Case à cocher 36: Off
	Case à cocher 42: Off
	Case à cocher 43: Off
	Case à cocher 44: Off
	Case à cocher 45: Oui
	Case à cocher 46: Off
	Case à cocher 47: Off
	Case à cocher 31: Off
	Champ de texte 1: ZOLPAN
	Champ de texte 51: Zone Commerciale de La Prusse, Rue du Champ du Moulin, 25200 Bethoncourt
	Champ de texte 52: 25200
	Champ de texte 5: Unis pour vous ! Animés par l'ambition de devenir le leader européen de la peinture, nous recherchons nos futurs talents prêts à mettre de la couleur dans leur carrière. Prêt à peindre l'avenir avec nous ?

Cromology conçoit, fabrique et distribue un large assortiment de peintures et de produits de décoration pour les applicateurs professionnels du bâtiment et les particuliers.

Fort de ses 3000 collaborateurs, Cromology est présent dans 8 pays (Belgique, Espagne, France, Italie, Luxembourg, Maroc, Portugal et Suisse).

Cromology appartient à DuluxGroup, filiale de Nippon Paint Group, 4ème acteur mondial de la peinture.
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Avant tout, c'est ta personnalité qui fera la différence !

Tu prépares un diplôme en commerce ou en vente (Bac +2).

Tu es dynamique, curieux et à l'aise avec les clients.

Tu es passionné par les produits techniques, la décoration ou le bâtiment.
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Ta mission : contribuer à la performance du magasin en accompagnant les clients dans leurs projets et en valorisant nos produits en point de vente.

Ton quotidien en tant que Conseiller de vente :
- Accueillir et conseiller les clients (pros et particuliers) avec le sourire.
- Recommander la couleur et la finition parfaites pour chaque projet.
- Gérer les stocks et mettre en valeur nos produits en rayon.
- Participer à l'animation du point de vente et aux opérations commerciales.
- Être en support de nos commerciaux terrain.


