FO-027-07

FICHE DE POSTE

ENTREPRISE

Nom de I’entreprise : BUSINESS FRANCE

Adresse : base a Straspbourg Business France — Bpitrrance (Schiltigheim)

Code Postal : 67000

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Rejoignez-nous !
Mous étes curieux(se), intéressé(e) par le commerce international et motivé(e) par 'accompagnement des entreprises dans leurs projet

Au sein d'une équipe de 19 personnes, vous apporterez un appui opérationnel aux Chargés d'Affaires International (CAl), aux Conseill

Intitulé du poste : Alternant gestion commerciale

Ville : Strasbourg Département : 6/

NIVEAU SOUHAITE: [IBAC+2 WIBAC+3 WIBAC+5

FORMATION SOUHAITEE
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Poste a pourvoiren: LIcbD [JcbDl W ALTERNANCE [ISTAGE [1JOB DATING
Date du contrat/stage: Du..../....[....... Au..../ oo ] .

Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ .../ cceeeees

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres ® 10, rue de Village Neuf ® 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 ® hello@esc-3frontieres.fr ¢ www.esc-3frontieres.fr
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FICHE DE POSTE

COMMENT POSTULER ?

|:| Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. Nina CASTINO

a ’adresse email suivante : nina.castino@businessfrance.fr

V] se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

ous etes le candidat ideal :

Vous étes étudiant(e) en formation supérieure Bac +4/5 avec une spécialisation Commerce International, Business Développement et
Vous étes doté(e) de bonnes capacités rédactionnelles et relationnelles

Vous étes a I'aise avec les outils informatiques (bon niveau en Excel) et le digital en général.

Mous avez une bonne maitrise de l'anglais.

Qualités professionnelles :

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :

Le développement et le suivi de la relation client auprés d'un portefeuille d’entreprises multisectorielles

Le conseil et I'orientation des entreprises sur les marchés cibles (points conseils en présentiel et/ou a distance)

Le suivi de l'activité et des relances via I'outil CRM

Le reporting et I'analyse de I'activité commerciale

La contribution a la conception des offres et des cahiers des charges, en lien avec le réseau de bureaux a I'étranger

Permis obligatoire: [ ]Oui [ |Non Langue(s) : [ ]Anglais [ ]Allemand

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres 10, rue de Village Neuf ® 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 ® hello@esc-3frontieres.fr ¢ www.esc-3frontieres.fr
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