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entreprise

niveau souhaité :

formation souhaitée

Bac+2 Bac+5Bac+3

Nom de l’entreprise :

Adresse :

Code Postal :

Intitulé du poste :

Poste à pourvoir en :

Date du contrat/stage :

Dans le cas d’un CDI : à partir du

Du .... / .... / ............ Au .... / .... / ............

     .... / .... / ............

Ville :

CDD CDI ALTERNANCE STAGE JOB DATING

Département :

Présentation de l’entreprise et du contexte :

-

-

-

-



FICHE DE POSTE
FO-027-07

    

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérêt) :

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de l’entreprise à l’adresse suivante :

Postulez par mail en envoyant votre candidature à Mme / M.

Se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

à l’adresse email suivante :

Qualités professionnelles :

Permis obligatoire : Langue(s) :Oui Non Anglais Allemand

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de façon claire les missions principales du poste) :

PROFIL DE POSTE

comment postuler ?
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	Case à cocher 43: Off
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	Champ de texte 1: Mabéo
	Champ de texte 51: 9 rue de la guadeloupe
	Champ de texte 52: 68270 Wittenheim
	Champ de texte 5: Le groupe Martin Belaysoud, c'est :
- Près de 200 ans d'histoire
- 2 880 collaborateurs sur 245 sites
- 1,01 milliard d'euros de chiffre d'affaires
- 8 enseignes spécialisées, dont Mabéo Industries (45 sites, 576 collaborateurs, 186M€ de CA)

Avec Mabéo Industries, nous accompagnons nos clients industriels dans la distribution de fournitures industrielles générales et techniques (FIG et FIT) ainsi que d'équipements de protection individuelle (EPI).
	Champ de texte 10: Technico-Commercial Sédentaire H/F
	Champ de texte 53: Wittenheim
	Champ de texte 54: 68
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	Champ de texte 68: 
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	Champ de texte 69: 
	Champ de texte 64: 
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	Case à cocher 42: Oui
	Case à cocher 50: Off
	Case à cocher 49: Oui
	Champ de texte 71: BTS NDRC
	Champ de texte 73: B3 MCM
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	Case à cocher 17: Off
	Case à cocher 18: Off
	Case à cocher 15: Off
	Case à cocher 16: Off
	Case à cocher 24: Oui
	Case à cocher 25: Off
	Case à cocher 48: Oui
	Champ de texte 22: Ce qui est important pour nous ?
Tu prépares un diplôme de niveau Bac +3 en commerce ou technique ;
Tu es attiré(e) par le vente de produits techniques et le secteur de l'industrie ;
Tu as su démontrer rigueur et organisation au cours de tes études ;
Tu es reconnu(e) pour ton sens relationnel, ton tempérament commercial et as envie de t'investir et de grandir à nos côtés ;
Tu maitrises l'outil informatique.
	Champ de texte 25: 
	Champ de texte 48: 
	Champ de texte 49: 
	Champ de texte 50: https://recrutement.martin-belaysoud.com/search?q=mab%C3%A9o
	Champ de texte 42: 
	Champ de texte 26: 
	Champ de texte 43: 
	Champ de texte 27: 
	Champ de texte 44: 
	Champ de texte 31: Alternance
	Champ de texte 41: Tu as le sens du commerce et du service ? Tu souhaites mêler technicité et vente de produits ?Tu es à la recherche d'une entreprise pour effectuer ton alternance et souhaites intégrer une entreprise conviviale et solide à la fois ?
Alors c'est peut être toi !
Notre agence Mabéo Industries de Mulhouse basée à Wittenheim recherche un(e) technico-commercial sédentaire F/H. Ce poste est à pourvoir dans le cadre d'un contrat d'alternance.

Rattaché(e) au responsable de plateau sédentaire et en collaboration avec un technico-commercial itinérant, tu participes à la gestion et au développement d'un portefeuille de clients industriels.

Tes missions au quotidien?

Renseigner le client ;
Répondre aux consultations ;
Rechercher et proposer des solutions techniques adaptées aux besoins des clients ;
Réaliser des offres de prix (devis) et en assurer le suivi ;
S'assurer du bon déroulement des commandes : de la saisie au suivi des livraisons.
Ton regard "neuf" nous intéresse et nous comptons sur toi pour être force de propositions quant aux actions à mettre en place pour dynamiser l'activité !


