FO-027-07

FICHE DE POSTE

ENTREPRISE

Nom de I'entreprise : SARIA

Adresse : 17 avenue d'ltalie

Code Postal : 68110

Présentation de I’entreprise et du contexte :

SARIA est une entité du Groupe familial Allemand Rethmann, qui opére dans les domaines de I'environnement, de la logistique et les Bio-Industries. Le
Groupe compte 80 000 collaborateurs et réalise un Chiffre d’Affaires de 15,8 milliards.

Chez SARIA, nous sommes 11 000 collaborateurs répartis dans le monde, dont environ 1400 en France, au sein de différentes activités.

Intitulé du poste : Commercial.e Approvisionnement

Ville : |llzach Département : g8

NIVEAU SOUHAITE : [IBAC+2 [IBAC+3 WIBAC+5

FORMATION SOUHAITEE

-_Mastére MSE

Poste a pourvoiren: LIcbD [JcbDl W ALTERNANCE [ISTAGE [1JOB DATING
Date du contrat/stage: Du..../....[....... Au..../ oo ] .

Dans le cas d’un CDI : a partirdu ..../ .../ cceeeees

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres ® 10, rue de Village Neuf ® 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 ® hello@esc-3frontieres.fr ¢ www.esc-3frontieres.fr
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FICHE DE POSTE

COMMENT POSTULER ?

Déposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :
https://fr.indeed.com/viewjob?jk=c8acd0b2f694dc8e&from=shareddesktop_copy

Postulez par mail en envoyant votre candidature a Mme / M. Madame Kuentz

a I'adresse email suivante : |ucille.kuentz@saria.fr

[]se présenter en entreprise avec CV et lettre de motivation

PROFIL DE POSTE

Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :

Maitrise des techniques de commercialisation.
Bonne maitrise des outils Pack Office, notamment Excel.

La pratique de I'anglais et de I'allemand constitue un véritable atout.

Qualités professionnelles :

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :

Dans le cadre du développement de son activité, le service Approvisionnement recherche un(e) Alternant(e) Commercial Approvisionnement pour
accompagner le développement commercial, le suivi des clients et plusieurs projets internes stratégiques au sein de I'usine d’lllzach.

Mission 1 : Développement commercial : Commercialisation de prestations de collectes et traitement a destination d’acteurs professionnels des métiers de la
viande

Mission 2 : Gestion d'un portefeuille de clients existants

Permis obligatoire: [ ] Oui Non Langue(s) : [ ]Anglais [ ]Allemand

Ecole Supérieure de Commerce des 3 frontiéres 10, rue de Village Neuf ® 68300 Saint-Louis

03.89.69.37.26 ® hello@esc-3frontieres.fr ¢ www.esc-3frontieres.fr
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Bonne maîtrise des outils Pack Office, notamment Excel.

La pratique de l’anglais et de l’allemand constitue un véritable atout.

Vision entrepreneuriale, proactivité.

Curiosité et envie d’apprendre dans un environnement industriel.

Appétence pour les chiffres et capacité d’analyse.
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Mission 1 : Développement commercial : Commercialisation de prestations de collectes et traitement à destination d’acteurs professionnels des métiers de la viande

Mission 2 : Gestion d’un portefeuille de clients existants

Mission 3 : Gestion de projets internes

Mission 4 : Coopération dossiers européens + Key Account


