FO-027-06
Ecole
Supérieure
de Commerce

FICHE DE POSTE

Nom de I'entreprise : RODOS GmbH

Adresse : Entenweidstrasse 74

Code postal : 4056 Ville : Bale

Présentation de I’entreprise et du contexte :

Imprimerie basée a Bale, spécialisée dans le luxe en collaborant étroitement avec des marques prestigieuses.

Nous proposons une gamme compléte de services d'impression. Notre engagement se traduit par une capacité

a répondre a tous les besoins d'impression de nos clients en garantissant la qualité et I'esthétique les plus élevées.

Fournissant des solutions d'impression sur mesure, nous sommes fiers de soutenir nos clients dans la réalisation

de leurs projets d'impression de luxe.

Intitulé du poste : Commercial

Localisation du poste :

Ville : Bale Département : Bale Ville
Niveau d’études : Mastére Management et Statégie d’Entreprise
¥l BTS MCO Bachelor Affaires Internationales parcours Entrepreneuriat/Ressources Humaines
Bachelor Management, Commerce Mastere Management en Commerce
¥l BTSCI et Marketing International
¥l Bachelor Communication Digitale Mastere E-Business & Communication Digitale

Poste a pourvoiren: []CDD []CDI []ALTERNANCE STAGE [] JOB ETUDIANT
Date du contrat/stage: Du..../.... [ e, au ... /... )
Dans le cas d’un CDI: a partirdu .../ ... / eeeveueees

COMMENT POSTULER ?

[IDéposez votre candidature en ligne depuis le site internet de I’entreprise a I’adresse suivante :

Y] Postulez par mail en envoyant votre candidature 8 Mme / M. _Stephan Leutwyler

a 'adresse email suivante : Print@ro-dos.com
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03.89.69.37.26 * hello@esc-3frontieres.fr « www.esc-3frontieres.fr
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Profil recherché (formations antérieures, centres d’intérét) :
Dynamique, doté d'excellentes compétences en communication et perséverance. 1l doit avoir la capacité de rechercher

activement de nouveaux clients, établir des relations solides et comprendre les besoins des prospects. Une bonne

connaissance des techniques de prospection et une attitude orientée vers les résultats sont essentielles pour ce role.

Qualités professionnelles :
» Communication efficace

» Aptitude a I'écoute

o Confiance en soi

e Persévérance

o Capacité d'adaptation

Expérience recherchée (stages, job d’été, autres) :

Personne motivee et desireuse d'apprendre

Missions proposées (exposer de facon claire les missions principales du poste) :

Effectuer la prospection téléphonique pour identifier de nouvelles opportunités et établir des contacts directs.

Cela implique de comprendre les besoins du client, de présenter les avantages de ses produits et services et de

générer des RDV pour des discussions plus approfondies. De plus maintenir une présence active et pro sur Linkedin

est essentiel. Mise a jour et nouveaux posts sur la plateforme, cela peut aider a attirer des prospects. En combinant

la prospection avec une présence active sur LindedlIn, le commercial peut maximiser ses chances de réussite en

développant un équilibre entre I'approche directe et la création de relations professionnelles solices.

Permis obligatoire : oui [INon Langue souhaité(e) : Anglais Allemand
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